Fondi

Sorgente e lo shopping “grandi firme”’

Si diversifica sempre pill la strategia
d'investimento di Sorgente Sgr e si
evolve ulteriormente il profilo dei suoi
fondi. 1I prodotto storico della Sgr,
Michelangelo, arrivera a scadenza nel
2009 e la strategia di Valter Mainetti
per il destino degli immobili del fondo
¢ gia definita: far confluire parte degli
edifici in prodotti specializzati, che ere-
diteranno le diverse anime di
Michelangelo. “Quello era il nostro
primo fondo, e vi siamo molto legati —
spiega Mainetti — perché ha garantito
buoni dividendi. Per questo ci farebbe
piacere che gli investitori istituzionali
di Michelangelo ci rinnovassero la pro-
pria fiducia aderendo anche ai prodot-

ti in lancio, nei quali confluiranno

parte degli immobili di Michelangelo.

Dopo la Rinascente a Roma e a Monza, Sorgente Sgr ha acqui-
stato 15 punti vendita della catena Upim, in aree strategiche del
Nord e del Centrosud, da Ventimiglia a Trieste, da Milano a

Messina, per 146 milioni.

Proporremo agli investitori dei due
nuovi fondi di sottoscrivere le quote —
spiega Mainetti - per ricomprare gli
immobili”. Di entrambi i fondi stanno
per iniziare i due road show.

Una volta concluso l'orizzonte tempo-
rale di Michelangelo, gli immobili
saranno sottoposti a una doppia peri-
zia. Successivamente il portafoglio
commerciale ¢ direzionale confluira in
Donatello, fondo multicomparto della
Sgr. Alcune partecipazioni in immobili
di pregio appartenenti a Michelangelo,
cio¢ il Flatiron, Chrysler Building e il
Giglio di Greene Street, andranno
invece nel prodotto di diritto lussem-
and  Trophy

Buildings Fund specializzato proprio

burghese  Hystoric
negli “immobili gioiello”. Attualmente
Mainetti sta contrattando per aumen-
tare le partecipazioni nel Flatiron,
mentre procedono a spron battuto i
lavori per 'immobile di Greene Street,
in fase di riconversione, directti da
Veronica Mainetti.

Intanto arrivano altri investimenti a
basso rischio: dopo 1 prestigiosi edifici
della Rinascente a Roma e a Monza,
Sorgente Sgr ha acquistato 15 punti
vendita della catena Upim, in aree stra-
tegiche del Nord e del Centrosud, da
Ventimiglia a Trieste, da Milano a
Messina, per un investimento per 146
milioni di euro. La formula utilizzata &
il leasing, che consente di accrescere la
leva finanziaria del fondo, in preceden-
za al di sotto del 60%, per farla assesta-
re sui livelli consentiti. “Cinvestimento
¢ legato all’attuale congiuntura — spie-
ga Mainetti — che fa propendere verso
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acquisizioni di immobili a basso rischio
e a reddito”. Inoltre Michelangelo sta
incrementando la superficie destinata
ad uffici che ha in portafoglio, acqui-
stando a Roma un immobile per 46
milioni di euro. Si tratta della sede
della societd di consulenza internazio-
nale Accenture all’Eur, in un parco di 2
ettari. Entrambe le ultime acquisizioni
consentono una rendita locativa intor-
no al 6 per cento.



